
11. DEUTSCHER 
FACHMARKTIMMOBILIEN-KONGRESS

11. / 12. November 2019
Van der Valk Airporthotel | Düsseldorf

GAME CHANGER URBANISIERUNG

+  Store Tour mit kulinarischen Highlights zu dem Gewinner 
des Fachmarkt Stars 2018: Zurheide Feine Kost Düsseldorf im Crown

Erleben Sie live u. a.:

Sandra Ludwig
Jones Lang LaSalle SE

Sönke Nieswandt
Dodenhof Posthausen 
Centermanagement 
GmbH

Max Luscher
B&B Hotels GmbH

Isabel Port
Stadt Monheim

Frank Röhlings
CMde CENTERMANAGER 
und IMMOBILIEN GmbH

Rüdiger Zurheide
Zurheide Feine Kost KG

Sönke Nieswandt

Eine Veranstaltung vonSilber-SponsorenGold-Sponsoren

Sandra Ludwig
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JETZT ANMELDEN UNTER:
www.dfvcg.de/fachmarkt19



8.45 Uhr	� Get together 

9.45 Uhr	� Begrüßung durch die Veranstalter

Moderation: 
Miriam Beul, Wirtschaftsjournalistin und Inhaberin,  
Textschwester Immobilienkommunikation GbR

GAME CHANGER KUNDE

10.00 Uhr	� Den Kunden verstehen – Wie beeinflusst die unbe-
wusste Wahrnehmung die Wahl der Einkaufsstätte?

	 �Dr. Enrique Strelow, Head of Shopper Neuroscience,  
FERRERO MSC GmbH & Co. KG 

GAME CHANGER FLÄCHE 

10.30 Uhr	� Impulsvortrag
	 Thesen zu Trends im Transaktionsmarkt Deutschland
	 �Sandra Ludwig, Head of Retail Investment Germany,  

Jones Lang LaSalle SE

10.40 Uhr	� Impulsvortrag 
Mehr Erlebnis, weniger Produkt – Neue Store Konzepte 
für die Großfläche

	�� Dr.-Ing. Nektarios Bakakis, Geschäftsführer,  
ProDiktyon Consulting GmbH 

10.50 Uhr 	� Panel 
Welche innovativen und bezahlbaren Lösungen 
braucht die Fläche?

	� Dr.-Ing. Nektarios Bakakis, Geschäftsführer,  
ProDiktyon Consulting GmbH

	� Sandra Ludwig, Head of Retail Investment Germany,  
Jones Lang LaSalle SE 
Roman Müller, Investment Manager Retail, Union Investment 
Real Estate

	� Harald Ortner, Geschäftsführer, HBB Hanseatische Betreuungs- 
und Beteiligungsgesellschaft mbH

	� Axel Tschersich, Fachbereichsleiter Wirtschaftsförderung,  
Standortmanagement, Stadtmarketing, Stadt Recklinghausen

Moderation	 �Miriam Beul, Wirtschaftsjournalistin und Inhaberin,  
Textschwester Immobilienkommunikation GbR

11.30 Uhr 	 Kaffee & Kontakte

PLAY THE GAME – CHANGE THE GAME

Wie Urbanisierung und demographische Entwicklung die 
Fachmarktzentren der Zukunft verändern

12.00 Uhr	 Impulsvortrag
	 �Dirk Hoenig-Ohnsorg, Managing Director and Head of Retail 

Germany, Colliers International Deutschland GmbH

12.10 Uhr	 Panel
	� Lars Clamor, Leitung Expansion West, Jeans Fritz Handels

gesellschaft für Mode mbh
	� Raimund Ellrott, Mitglied des Management Boards,  

GMA Gesellschaft für Markt- und Absatzforschung mbH
	 �Michael Hermann, Director Retail and Logistic Strategies,  

Accumulata Real Estate GmbH
	 Dirk Hoenig-Ohnsorg, Managing Director and Head of Retail  
	 Germany, Colliers International Deutschland GmbH
	 �Frank Röhlings, Geschäftsführer, CMde CENTERMANAGER und  

IMMOBILIEN GmbH
Moderation	 �Dr. Johannes Grooterhorst, Partner am Standort Düsseldorf, 

Eversheds Sutherland (Germany) LLP

13.00 – 14.00 UHR 

„OPEN SPACE“ – ERARBEITUNG VON THEMEN AN RUNDEN TISCHEN

ZUKUNFT FACHMARKT – IM OPEN SPACE-FORMAT:
KOMPETENZEN BÜNDELN
Die Teilnehmer erarbeiten in kleinen Gruppen eine kontroverse These 
zu einem Thema, das die Branche bewegt. Die Thesen werden mit allen 
Teilnehmern anschließend diskutiert.

14.00 Uhr Kommunikations- und Mittagspause

Experten-Lunch von 14.10 – 15.10 Uhr

NEUE FORMATE & STRATEGIEN

15.15 Uhr	 �Vermietung 2.0 – Neue Konzepte, neue Mieter und 
neue Flächenanforderungen

	 Gernot Falk, Geschäftsführer, ILG Asset Management GmbH

15.45 Uhr 	� Hotels suchen den Handel: Wie Hotels in Fachmarkt
lagen performen

	� Max Luscher MRICS, Geschäftsführer, B&B Hotels GmbH

16.15 Uhr 	 Kaffee & Kontakte

GAME CHANGER PLANUNGSRECHT

16.45 Uhr 	 �Planungsrechtliche Einzelhandelssteuerung unter der 
EU-Dienstleistungsrichtlinie – Neue Anforderungen 
und Chancen nach dem Appingedam-Urteil des EuGH

	 Dr. Jan Hennig, Partner, GSK STOCKMANN

NEUE URBANITÄT 

17.15 Uhr 	� Vom place to shop zum place to be – Erlebniseinkauf 
Lebensmitteleinzelhandel

	� Dr. Angelus Bernreuther, Investor Relationship Management, 
Kaufland Dienstleistung GmbH & Co. KG

17.45 Uhr	� Bühnengespräch 
THE CROWN – Der Supermarkt der Zukunft 
Das neue Konzept von Zurheide Feine Kost

	 Rüdiger Zurheide, Geschäftsführer, Zurheide Feine Kost KG

18.00 Uhr	� Ende des Programms und Abfahrt der Busse zur Store Tour

MONTAG, 
11. NOVEMBER 2019 

PROGRAMM



9.00 Uhr Opening des zweiten Kongresstages

Moderation: 
Miriam Beul, Wirtschaftsjournalistin und Inhaberin, 
Textschwester Immobilienkommunikation GbR

PROJEKTE TO WATCH/NEUE URBANITÄT

9.10 Uhr   Vom Shoppingcenter zum Einkaufsquartier. Konsequen-
te Neugestaltung der Innenstadt Monheim am Rhein.

  Isabel Port, Geschäftsführerin, Monheimer Einkaufszentren I 
GmbH, Monheimer Einkaufszentren II GmbH und
Baumberger Einkaufszentrum GmbH 

9.40 Uhr   Nahversorgung im urbanen Raum funktioniert nur 
mit großen Flächen

  Jörn Burghardt, Mitglied des Vorstands, 
HAHN-Immobilien-Beteiligungs AG 

10.10 Uhr   Dodenhof – Von Erlebniseinkauf bis click&collect
  Sönke Nieswandt, Geschäftsführer, 

Dodenhof Posthausen Centermanagement GmbH

10.30 Uhr  Panel 
  Neue Urbanität = Neue Herausforderungen für 

 Betreiber, Mieter und Investoren
    Manuel Jahn, Head of Business Development, 

Habona Invest GmbH
   Sönke Nieswandt, Geschäftsführer, 

Dodenhof Posthausen Centermanagement GmbH
   Christian Schneider, Leiter Standortentwicklung REWE national, 

REWE Markt GmbH
Moderation  Miriam Beul, Wirtschaftsjournalistin und Inhaberin, 

Textschwester Immobilienkommunikation GbR

11.00 Uhr    Erfolgreich gegen Widerstände – Die Realisierung des 
FMZ in Rohrbach

  Lothar Lennartz, Managing Partner, 
ZELOS ASSET MANAGEMENT GmbH

 Peter Feser, Bürgermeister, Gemeinde Rohrbach

11.30 Uhr  Kaffee & Kontakte 

12.10 UHR – 13.10 UHR    PARALLELE WORKSHOPS 

Workshop 1
Informationsvorsprung durch Digitalisierung: Automatisiertes 
Bestandsmonitoring für die Assetentwicklung 
Marc Föhrer, Geschäftsführung, STADT+HANDEL Beckmann und Föhrer 
Stadtplaner PartGmbB
Hagen Schmidt-Bleker, Vorstand, formitas AG
Dr. Roland Schmidt-Bleker, Partner, 
Taylor Wessing Partnerschaftsgesellschaft mbB

Workshop 2
New Data goes Fachmarkt: Wie man auch ohne Kundenzähl-
anlage mit frequenzähnlichen Daten das gesamte Management 
unterstützt 
Joaquin Jimenez Zabala, Segmentleiter Shopping Center / Handels-
immobilien, WISAG Gebäudetechnik Holding GmbH & Co. KG
Oliver Mohn, Segmentleiter Retail, WISAG Gebäudetechnik Holding GmbH 
& Co. KG
Steffie Puls, Co-Founder, Realpunks

Workshop 3
Learning from big industries
Erleben Sie define, das neue Werkzeug zur Strategieentwicklung – 
Für mehr Konsens, Prozessoptimierung und Synergien, egal ob im 
 Automobilkonzern oder im Handel!
Vanessa Brand, Quality Office Consultant, RKW Architektur +
Thomas Jansen, Geschäftsführender Gesellschafter, RKW Architektur +

PLENUM

13.20 Uhr  Zusammenfassung der parallelen Workshops

13.30 Uhr  Endless Aisle: Werden nur Multichannel Konzepte 
 überleben?

 •  Trend zur Plattform: 
Eine Chance für den stationären Handel?

 •  Trend zu Paketstationen: 
Frequenzbringer für Fachmarktzentren?

 •  Game Changer: 
Was sind die künftigen Flächenanforderungen? 

 Prof. Dr. Oliver Janz, Duale Hochschule Baden-Württemberg

14.00 Uhr   Kurze Zusammenfassung der Veranstaltung durch die 
 Moderatorin 

14.15 Uhr  Mittagspause

15.15 Uhr  Ende des 11. Deutschen Fachmarktimmobilien-Kongresses 

PROGRAMM

DIENSTAG, 
12. NOVEMBER 2019 

Visionen haben bei Zurheide einen Namen: 
THE CROWN – Zu Gast im Highend-Supermarkt
Store Tour beim Gewinner des Fachmarkt Stars 2018: 
Zurheide Feine Kost Düsseldorf im Crown 
sponsored by 

Ankunft um 18.30 Uhr – anschließend 
Store Tour im THE CROWN Düsseldorf
Erleben Sie bei einem Rundgang den Store der 
Zukunft. Und treffen Sie Rüdiger Zurheide und 
seine Fachkollegen auf ein Glas Wein an den 
kulinarischen Stationen unserer Store Tour.
Rückfahrt zum Hotel gegen 21.30 Uhr

MONTAG, 11. NOVEMBER – ABENDPROGRAMM
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Medienpartner Internationaler Medienpartner

 

ES REFERIEREN UND DISKUTIEREN u.a.:

Vanessa Brand
RKW Architektur +

Dr.-Ing. Nektarios Bakakis
ProDiktyon Consulting GmbH
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Lars Clamor
Jeans Fritz Handelsgesellschaft 
für Mode mbh

Dr. Angelus Bernreuther
Kaufland Dienstleistung 
GmbH & Co. KG

Dr. Johannes Grooterhorst
Eversheds Sutherland 
(Germany) LLP
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Dr. Jan Hennig
GSK STOCKMANN

Miriam Beul
Wirtschaftsjournalistin
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Harald Ortner
HBB Hanseatische Betreu-
ungs- und Beteiligungs-
gesellschaft mbH

Roman Müller
Union Investment 
Real Estate

Lothar Lennartz
ZELOS ASSET 
MANAGEMENT GmbH

Dr. Enrique Strelow
FERRERO MSC 
GmbH & Co. KG

Jörn Burghardt
HAHN-Immobilien-
Beteiligungs AG

Peter Feser
Gemeinde Rohrbach

Raimund Ellrott
GMA Gesellschaft für Markt- 
und Absatzforschung mbH

Gernot Falk
ILG Asset Management 
GmbH 

Marc Föhrer
STADT+HANDEL Beckmann 
und Föhrer Stadtplaner 
PartGmbB

Dirk Hoenig-Ohnsorg
Colliers International 
Deutschland GmbH
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Michael Hermann
Accumulata Real Estate 
GmbH

Manuel Jahn
Habona Invest GmbH 
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Thomas Jansen
RKW Architektur +

Prof. Dr. Oliver Janz
Duale Hochschule 
Baden-Württemberg

Joaquin Jimenez Zabala
WISAG Facility Management 
Holding GmbH & Co. KG

Marc Christian Schwencke
Eversheds Sutherland 
(Germany) LLP

Axel Tschersich
Stadt Recklinghausen

Hagen Schmidt-Bleker
formitas AG

Dr. Roland Schmidt-Bleker
Taylor Wessing Partnerschafts-
gesellschaft mbB

Christian Schneider
REWE Markt GmbH

Steffie Puls
Co-Founder, Realpunks



MONTAG | 11. NOVEMBER 2019 | OPEN-SPACE  | 13.00 – 14.00 UHR

Kompetenzen bündeln

Die Teilnehmer erarbeiten in kleinen Gruppen eine kontroverse These zu einem Thema, 
das die Branche bewegt. Die Thesen werden mit allen Teilnehmern anschließend diskutiert.

Beispiel:
Oberthema: Standortwahl

These: Die neuen Kleinflächenkonzepte der Fachmärkte sind 
Verzweiflungstaten im Kampf gegen den Umsatzrückgang! 

Open Space-Philosophie

„Wer auch immer an den Tisch kommt, es sind die Richtigen.“
„Was auch immer geschieht, es ist das Einzige, was geschehen konnte.“

Senden Sie uns Ihre Themenwünsche oder Fragestellungen 
bis 1. Oktober an: svenja.wieck@dfvcg.de  

MONTAG | 11. NOVEMBER 2019 | EXPERTEN-LUNCH | 14.10 – 15.10 UHR

Themen-Tisch beim Experten-Lunch:
Mehrwert zum Mittagessen – 
Netzwerken mit interessanten Inhalten

Neue Entwicklungen im Planungsrecht 
für Fachmarktzentren
 Dr. Johannes Grooterhorst, 
Partner am Standort Düsseldorf, Eversheds Sutherland (Germany) LLP

Marc Christian Schwencke, 
Partner, Eversheds Sutherland (Germany) LLP

MONTAG | 11. NOVEMBER 2019 | STORE TOUR  | 18.30 – 21.30 UHR

Store Tour zu Gast bei Zurheide Feine Kost – 
dem Gewinner des Fachmarkt Stars 2018 / Kategorie 
Refurbishment

Visionen haben bei Zurheide einen Namen: 
THE CROWN – Zu Gast im Highend-Supermarkt

Mit mehr als 10.000 Quadratmetern Gesamtfläche, rund 60.000 
 Artikeln, mehreren Gastronomiebetrieben und Gourmet-Events 
 wurde das alte von Helmut Rhode errichtete Horten-Gebäude zu 
einem Einkaufserlebnis der Superlative.

Erleben Sie den Highend-Supermarkt bei der exklusiven Store Tour 
live am Abend des 11. November. Unterwegs gibt es all das zu 
sehen, was „zurheidig“ ist, jene Einkaufsvorteile, die das prämier-
te Einzelhandelskonzept ausmachen, jedoch in neuer Dimension: 
darunter exklusive Grillstationen, Salad to go sowie eine Eis- und 
Schokoladenfabrik de luxe. Mit Zurheide Feine Kost im CROWN, 
mitten in der Düsseldorfer Innenstadt und unweit der KÖ gele-
gen, besitzt Düsseldorf die erste Adresse des guten Geschmacks 
in Europa. Einen solchen Supermarkt der Superlative findet man 
sonst nirgendwo. ©

 R
U

H
R°

M
ED

IE
N



11. DEUTSCHER 
FACHMARKTIMMOBILIEN-KONGRESS

dfv Conference Group und Heuer Dialog – die Veranstaltungsexperten der dfv Mediengruppe und der IZ Immobilien Zeitung

Datenschutz: Sie können der Verwendung Ihrer Daten zu Werbezwecken jederzeit widersprechen per E-Mail: datenschutz@dfvcg.de. 
Nähere Informationen erhalten Sie unter www.dfvcg.de.

Organisation:

Svenja Wieck
Tel.: +49 69 7595-3027
E-Mail: svenja.wieck@dfvcg.de

Aussteller und Partner:

Oliver Glaser-Gallion
Tel.: +49 69 7595-3046
E-Mail: oliver.glaser-gallion@dfvcg.de

Bei Fragen oder Anregungen unterstützt Sie gerne:

* Preis gültig für Abonnenten von Der Handel, Immobilien Zeitung, Lebensmittel Zeitung und TextilWirtschaft. Nicht-Abonnenten zahlen zusätzlich 100,- € 
auf die Kongressgebühr. Darüber hinaus erhalten Sie bei einer Anmeldung ab dem dritten Teilnehmer Ihres Unternehmens 15% Rabatt. Der Veranstalter behält 
sich Referenten- und Themenänderungen vor.

Starker Werbe- und Imageauftritt – Maximale Zielgruppenkontakte – Viel Aufmerksamkeit

Positionieren Sie sich im Zuge des Fachmarktimmobilien-Kongresses 2019 eindrucksvoll als Partner oder Aussteller. Treten Sie mit den Top-Unternehmen,
den Experten aus Immobilienwirtschaft und Handel, in intensiven Austausch zu Ihren Angeboten und profitieren Sie von der starken Medienpräsenz
schon im Vorfeld der Veranstaltung.

Wir beraten Sie gerne.

Maximale Aufmerksamkeit als Sponsoring-Partner oder Aussteller
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#FachmarktimmobilienKongress

 

Anja Schulz
Tel.: +49 69 7595-3033
E-Mail: anja.schulz@dfvcg.de

Programm:

Heike Leonhard
Tel.: +49 69 7595-3036
E-Mail: heike.leonhard@dfvcg.de

 390,- EUR
zzgl. gesetzl. MwSt.

Sonderpreis für Vertreter einer Kommune
(nicht mit anderen Rabatten kombinierbar)

 1.190,- EUR*
zzgl. gesetzl. MwSt.

Teilnehmerpreis pro Person für Vertreter des Einzelhandels

 1.490,- EUR*
zzgl. gesetzl. MwSt.

Teilnehmerpreis pro Person

JETZT ONLINE ANMELDEN UNTER: 
www.dfvcg.de/fachmarkt19


